
9月9日、2社合同の異業種研修を開催いたしました。 
この研修は、弊社建築系とアパレル系会社様との合同で年一回行われ、コロナ禍
もリモートでつないで継続し、今年でなんと18年目になります。合同研修は、初めは多
少ぎこちなさがありましたが、 毎年お会いすることで徐々に打ち解け、現在は互いによ

い関係を築いているように思えます。異業種とはいえ、とても前向きでやる気に満ちた
会社の社員さんから、いつも多大なる刺激をもらっています。 

午後のグループディスカッションでは、今年は少し趣向を変えいつもの2社ミックス形式

ではなく、それぞれの会社で若手・中堅・ベテランに分かれ現在の課題を挙げていきま
した。各世代の考える課題・問題・改善策を発表し質問・討議をしていく中で、抱えてい
る問題や認識の違いがわかり、我々ベテランにとっても率直な意見を聞ける大変有意
義な時間となりました。

学びは一生涯。今後もヤマシナは学び続け、お客様に喜んでいただけることを第一に
社員一人ひとりがアップデートしていく会社を目指します！

いつもとは雰囲気が違い、ちょっと新鮮な合同研修でした。また、来年も楽しみです。
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異業種合同研修

幼少期から始まり、中学・高校と野球をしてきました。
今でも週末に草野球をするほど、私は野球が好きです。
今年、春はWBCで日本代表が世界一になったり、夏は甲子園で盛り上がり、坊主
にしなくて良い学校が急激に増えた事で一躍話題にもなりました。坊主がイヤで
野球を辞めてしまう球児も多くいるので、これをきっかけに野球人口が増えて
くれると嬉しいなと個人的に思っています。また、直近ですと8月末からWBSC 
U18ベースボールワールドカップが行われ、そこでも日本が世界一の座を
つかみ取り、日本の野球の強さを感じました。
私が今でも野球を続けているのは、もちろん野球が好きという
のもありますが、野球を通じて色々な方たちと出会えることが
一番の理由だと思っています。健康維持やコミュニケーション
力を養う事もできるので、野球に関わらず、ぜひ何か楽しめる
スポーツを始めてみてください。
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「ラピシアカウンター」と「タッチレス水栓 ナビッシュ」をセットでお得に！
日々が潤う上質な空間にバリューアップできるキャンペーンです。

見  積  期  間  2023 11/1（水）-2024 3/31（日）
当社受注期間  2023 11/1（水）-2024 6/30（日）

ラピシアカウンターと
タッチレス水栓 ナビッシュを
セットでお選びいただくと

ぜひ、この機会を
お見逃しなく！

カウンターとボウルは一体成形で
お掃除もラクラク。

ラピシアカウンター

キャンペーンサイト
は、こちら

[10月中旬公開予定]

メーカー希望小売価格より

タッチレス水栓 ナビッシュ

手洗いなどちょっと水を出したい時
は自動、コップなどずっと水を出し
たい時はレバー操作で出し止め。

手動自動

切替操作不要
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